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代表取締役

長谷 治清
設計プラン社内コンペ中

「耐震」から「対震」へ
地震に強い家づくり
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30年以内に発生すると予測されている東海地震は、岐阜地区で震度6弱以上になる見通しです。現在、住宅

業界では「耐震」の考え方が主流ですが、私たちは備えるべき機能をより考慮した「対震」という考え方で、

お客さまの家を守ります。

当社の「対震」技術とは、建築中の現場に起振機を設置して振動を起こし、パソコンで解析して建物の不安

な箇所を探し当て補正・補強します。そして、制震工法を標準仕様とし、効果を測る再診断まで全棟行って

います。耐震等級3の取得と、数世代が住み続けられる「長期優良住宅」認定も受けています。

また、材料にもこだわっています。土台と柱に檜を

使い、腐りにくく耐久性の高い特殊乾燥した芯持ち

材で、背割り無し材を厳選しています。

木材を使った家は断熱性に優れ、「夏涼しく冬暖か

い」という特性があります。断熱性の高い家は部

屋間の寒暖差がないため、熱中症やヒートショック

による突然死を防ぎ、お客さまの健康寿命を延ばす

サポートをしてくれます。また、木の香りはストレス

を軽減し、リラックス効果があるとも言われています。

これからの家づくりは「安心」に加えて、「健康」

がキーワードになると考えています。目先の損得も

気になりますが、将来後悔しない健康で安心な家

づくりを叶えていただきたいですね。

4 人の設計士が切磋琢磨する社内コンペ方式
POINT

お客さまの大切な設計プランは、その都度、私を

含めた4人の設計士で社内コンペを開きます。

お客さまには最大4プランから決めていただけます。

複数の設計士がそれぞれアイデアを持ち寄り、切磋

琢磨しながら完成させます。

大変ご好評をいただいております。

 一新建設株式会社
LEADER
INTERVIEW

私たち一新建設は1980年に創業しました。先代創業者で

元宮大工の父から「建築物は何十年も形が残る。絶対に手

抜きをするな」と教え込まれました。現在は「お客さまを落

胆させない精神」を継承しながらも、時代に合わせてチャ

レンジしていくことを肝に銘じて、日々取り組んでいます。

2011年に1級建築士事務所に登録し、翌年には新社屋を

建設して不動産業務も開始しました。昨年から一新建設が

手がける住宅は「At Hearth」というブランドで展開して

います。ロゴも新しくしました。つねに考えを「一新」して、

お客さまとともに家づくりをしていきます。

お客さまに感動していただきたい
安心・健康な家づくり

ご家族それぞれの要望を叶えた
アクティブな家

「降り注ぐ家」

LIXILメンバーズコンテス
ト2022
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一新建設株式会社

代表取締役　長谷治清

〒502-0913
岐阜県岐阜市東島1-11-17

8:00 ～ 17:00

058-232-1454　

058-232-1437

写真のキャプション
写真のキャプション

C r e a t e  a  h e a l t h y  l i v i n g  e n v i r o n m e n t

会社概要c o m p a n y

詳しくは
ホームぺージを
ご覧ください
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main@isshin-k.co.jp

https://isshin-k.co.jp/

2010年から継続して ISOの認証を受けています。大変な

努力が必要ですが、一新建設をご存じないお客さまにも、

信頼していただけると思っています。

2020年には岐阜市から「女性活躍企業」に認定されました。

当社は従業員の半数が女性。一新建設を知っていただく

きっかけになれば、嬉しいですね。

「ISO」の世界基準の認証、「女性活躍企業」に認定
POIN
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世界に1棟だけの家をじっくり丁寧に

一新建設は「年間12棟以上の注文を受けない」と公言しています。お客さまのライフスタイルに合った、

世界に1棟だけの家をじっくりつくっていきたい。数字を追う会社にはなりたくないのです。経営者として

は失格かもしれませんが、私はもともと技術者なので、良い家を作りたいという思いが根底にあります。

一生に一度の大きな買い物です。お引き渡しまで流れ作業で進めるのではなく、そのプロセスにおいても

感動を与えたい。私たちのこうした思いに共感していただき、ご来店の7〜8割のお客さまにご契約をいた

だいています。また、そのお客さまが新しいお客さまを連れてきてくださることも自信につながっています。
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サプライチェーンを強化し
お客さまに満足度の高いサービスを

コロナに端を発して、ウッドショック、ウクライナ戦争、円安などの影響から、住宅資材関連や住宅産業

はかなりのダメージを受けています。この状況を打開するためには、社会情勢に影響されずに安定供給で

きる、国産材・県産材を活用することが重要だと思います。

ぎふの木ネットは関わっている工務店への支援に

力を注いでいて、その取り組みに大変共感してい

ます。工務店が活性化すれば木材も売れてお客

さまにより安く提供できます。

ぎふの木ネットのネットワークを利用して、工務

店同士の横の交流ができたらと思っています。工

務店同士が意見交換して技術を高め合えれば、

お客さまにより質の高いサービスを提供できる

と思いますね。
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モデルルーム「ISSINハナレ」見学予約受付中！

ぎふし共育・
女性活躍企業認定証
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